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SZKOLENIE

»PROWADZENIE PREZENTACJI”

CEL SZKOLENIA:
Nauczenie uczestnikéw prowadzenia profesjonalnych prezentacji
KORZYSCI:

Na szkoleniu omoéwione zostanie jak sie wlasciwie przygotowaé do prezentacji, na co zwrdcié uwage i co
przemy$le¢ przed prezentacjg. Kazdy nauczy sie panowa¢ nad swoim cialem i wlasciwie interpretowaé
zachowania stuchaczy. Omoéwione zostana sposoby opanowania stresu oraz metody radzenia sobie z trudnymi
sytuacjami. Dodatkowo kazdy dowie sie jak podnie$¢ swoja wiarygodno$¢ w oczach stuchaczy. Przeanalizowane
zostang sposoby wykorzystania dodatkowych materialéw i narzedzi podczas prezentacji, Pod koniec szkolenia
wykonane zostang przykladowe prezentacje, po ktorych uczestnicy otrzymaja kompleksowa informacje
zwrotna.

UCZESTNICY:

Osoby, ktore cheg zwiekszy¢ swoje umiejetnoéci prezentacji i autoprezentacji

PROGRAM:

oo

1. Efektywna komunikacja podczas prowadzenia prezentacji
¢ Skuteczne komunikowanie sie z otoczeniem
¢ Metody argumentacji

2, Przygotowanie prezentacji
o Jak wlasciwie przygotowac sie do prezentacji — temat, miejsce, czas, uczestnicy
¢ Na co zwrdci¢ uwage zanim zaczniemy prezentowaé — gléwne punkty przekazu
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3. Jezyk ciala i praca nad glosem
e  Wykorzystanie jezyka ciala podczas prezentacji i sposoby wplywania na shuchaczy
Praca nad glosem — jak mowié pewnie i przekonywujaco
Jak utrzymac uwage sluchaczy
Jak ograniczy¢ stres i treme

4. Budowanie wiarygodnosci
o  Efekt pierwszego wrazenia
e Metody podnoszenia wiarygodnoSci
¢ Budowanie autorytetu

5. Emocje w prezentacjach
e Sposoby zmniejszania stresu i zdenerwowania podczas prezentacji
e  Wywieranie wplywu na stluchaczy
e Radzenie sobie z trudnymi sytuacjami

6. Narzedzia wspomagajace efektywna prezentacje produktu
e Materialy wizualne
e Materialy audio
e Dodatkowe materialy przydatne do osiggniecia celow prezentacji

METODY SZKOLENIOWE:

Wyklady interaktywne
Praca w grupach
Zadania indywidualne
Symulacje prezentacji
Dyskusje

TERMIN SZKOLENIA I MIEJSCE:
28.06.2013, od godz. 9.00 do 15.00, siedziba RIPH Leszno, ul. 55 Pulku Piechoty 34

PROWADZACY:

Wojciech Mastowski: Wykladowca Wyzszej Szkoly Nauk Humanistycznych i Dziennikarstwa
w Poznaniu, Wykladowca Uniwersytetu Ekonomicznego w Poznaniu, Trener — obszary
specjalizacji: negocjacje, prezentacje i wystapienia publiczne, sprzedaz, komunikacja
miedzyludzka, motywacja, budowania zespotu, konflikty w zespole, marketing

KOSZT:

260,00 zl brutto od osoby dla firm czlonkowskich placacych miesiecznie skltadke w wysokos$ci 20,00 i 40,00 zt
240,00 zl brutto od osoby dla firm czlonkowskich placacych miesiecznie skltadke w wysokosci 60,00 i 80,00 zt
220,00 zl brutto od osoby dla firm czlonkowskich placacych miesiecznie sktadke w wysokoSci 120,00 i 160,00 zt
310,00 zl brutto od osoby dla firm niezrzeszonych w Izbie

Whplaty nalezy dokonywa¢ na konto nr 251090 2125 0000 0005 5401 0218.
ZGLOSZENIA:

Zgloszenia prosimy przesylac¢ faksem (65/ 529 67 41) na formularzu zgloszeniowym dostepnym
na stronie www.riph.pl do dnia 21.06.2013 r.
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